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Marketingovy Plan TVOje cesta k L:lSpéChU

Stan se Lidrem,
vytvarej

svou Vvlastni
distribucni sit
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Stan se svym
prvnim
zakaznikem

Doporucuj
vyrobky
znamym



Marketingovy Plan

Wﬂ Jako c¢len Klubu mas narok
[ | na nakup vsech vyrobku

0 23% levnéji

nez jsou ceny uvedené v katalogu
(také promocni ceny)

Stan se svym
prvnim
zdkaznikem Priklad:

Katalogova cena: 389 K¢
Cena pro Clena Klubu: 299 K¢

USetris: 90 KC




Marketingovy Plan Okamilt\'/ Zisk
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Doporucuj vyrobky znamym
a vydelavej s
Okamzitym Ziskem

Doporucuj
vyrobky
znamym
Priklad:
Katalogova cena vyrobku: 489 K¢
Cena pro Clena Klubu: 376 KC
TvUj zisk: 113 K¢
Pokud proda$ 6 ks, ziskavas okamzité: 678 KC




Marketingovy Plan Slevy

2
kigk L= Kazdy katalogovy vyrobek ma

urcitou bodovou hodnotu.
Cim vice bodu nasbiras,
tim vétsi slevu obdrzis.

ﬂBodv (B) Sleva (%)\

-

Doporuty 04 200 3%

znamym 500 6%
1.200 9%
2.000 12%
4.000 15%

\ 1B =cca 14,5 K¢ (V:istéhcd




Marketingovy Plan Slevy
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Doporucuj
vyrobky
znamym

-

Doporucuj vyrobky,

vydelavej s Okamzitym Ziskem;

sbirej body

a navic ziskavej slevy!

| .
-

Katalogova cena:
Cena pro clena Klubu:
Pocet BODU:

Okamzite ziskavas:

a také 2108B, 3% slevy =

489 KC (x 10 = 4 890 K¢)
376 KC (x 10 =3 760 K&)
21 B (10x21B=210B)

1 130 KC (4890 K& - 3760 K¢)

91 K& (210B x 14,5 K& x 3%)
1221 KC (1130 K¢ +91 kg)




Marketingovy Plan Slevy
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Stan se
svym Séfem!

Rozvijej svou vlastni
Start se Lidrem, struktu rg .prodeje
vytvarej a vydelavej jeste vice!

svou vlastni
distribucni sit




Marketingovy Plan

_3@/ TY — 3%
3%
IS T

@)dv (B) Sleva (%) \
500 6%

1.200 9%
2.000 12%
4.000 15%

@ =cca 14,5 K¢ éistéfy

/ Skupinové bodyjsou\

souctem bodu vsech lidi
ve Tve skupiné
a Tvych vlastnich bodu

Tvoje vyhody:

Okamyzity zisk = cca 525 K¢
400B - prvni slevova Uroven 3%

Ziskavas dalsi slevu 3%
z Cistého obratu celé své skupiny:

(400B x 14,5 K&) x 3% = 174 KC

\\ Celkem : 699 K¢ /




Marketingovy Plan Slevy

TY — 6%

.

*\

)

6%

-

/Bodv (B) Sleva (%) \

od 200
500
1.200
2.000
4.000

3%
6%
9%
12%
15%

QB =cca 14,5 K¢ éistéy

/ Cim vice Bodd, \

tim vetsi sleval
Podivej se, jak rychle
mohou rust Tvée zisky.

Tvoje vyhody:

o Cisty zisk = cca 1050 K¢
* 5008 -sleva 6%

Ziskavas navic 6% z Cistého obratu
celé své skupiny:

(500B x 14,5 K&) x 6% =435 K¢

Celkem: 1485 K¢

N /




Marketingovy Plan

Kazdy Clovék ve Tvé Skupiné, stejné jako Ty, si muze vytvorit
svoji vlastni skupinu, a vSichni tim ziskavaiji!

Skupinové slevy jsou vzdy kalkulovany jako rozdil mezi Tvou Urovni Slevy a Urovni, na které se

nachazeji Tvoji Obchodni Zastupci z Prvni Linie 0
(tzn. privedeni do Klubu pfimo Tebou)

Ty

12%

Napr. pokud cela skupina ziskala slevu 12%, a jeji ¢clenove 6%, pak Ty ziskavas:

* individualni slevu 12% a
e skupinovou slevu 6% (12% - 6% = 6%).

Tento systém zajistuje vSem spravedlivé rozdéleni ziskanych slev.



Marketingovy Plan Slevy

TY —12%

12%

StarsSi Zastupce

@dy (B) Sleva (%)\

od 200 3%
500 6%
1.200 9%
2.000 12%
4.000 15%

QS =cca X K¢ (V:istého/

Podivej, Tvoje objedné@

cini stale jen 200 B,

ziskavas prvni Titul:
Starsi Zastupce

Tvoje vyhody:
 Cisty zisk = cca X K¢

e 3700B -sleva12%

Marek, Adam, Katka, Anna ziskali
skupinovou slevu 6%, takze Ty ziskas:

6% z jejich obratd
(rozdil mezi 12% a 6%):

(3 500B x 14,50 K¢) x 6% = 3045 K¢
plus 12% ze své vlastni objednavky:
(200B x 14,50 K¢) x 12% = 348 K¢

Celkem 4443 K¢

N /




Marketingovy Plan

= TY — 15% y . o
1 O% ﬂe ¢as na dalsi povysem\
i ? LIDR
-

Tvoje vyhody:
 Cisty zisk = cca 1050 K¢
* 4000 B —sleva 15%

N\

i

'
-

Ziskavas slevu 15% ze svych nakupd,
a také rozdil slev z obrat( lidi v Tvoji
skuping, v tomto pripadé:

Od Marka 9%
Od Petra  15%

)

/Body(B) Sleva (%) \ Od Katky 99%,
0d 200 3% Od Anny  12%
o o Od Adama 9S%

4000 oo \\ Tvij zisk je cca D 800 Ké/
@ = cca 14,5 K¢ éistéy




Marketingovy Plan Slevy, Prémie, TltUly

Manazer - N\
Pokud pomuzes Zastupci z Prvni Linie

TY — 15% (primo pod Tebou v strukture)
dosahnout slevové Urovni 15%,
tzn. ziskat titul Lidra (tj. 40008),
a Tvoje zbyvajici Osobni Skupina

. 2 000B
bude mit obrat 2000 B

\ ziskas:
x  Slevu 15%

* Manazerskou prémii 10% z obratU
Tvé Lidrovské Skupiny

e Jednorazovou odménu 3 000 K¢

 Titul Manazera

I
\
\

10% °

Adam v
TvUj zisk je cca 10 850 K¢
+ odmeéna 3 000 K¢

N /




Marketingovy Plan Slevy, Prémie, TltUly

Starsi Manazer ﬂ/ Betterware vydélas tolik penéz\
kolik usili vlozis do marketingu

TY — 15% a rozvoje své skupiny.

100 B Tvoje penize budou vypocitany z
. 5 000 B MNozstvi v‘ytvo.rer}ych ler(?vskych Skupin
a velikosti nakupu Tvé Skupiny

STARSI MANAZER
2 Lidrovské Skupiny

Tvoje Penize:
* Sleva 15%
 Manazerska Prémie 10%
o% o% * Jednorazova Odmeéna 6 000 K¢
 Titul StarSiho Manazera

4000 B; Lid 4000 B; Lid v
= = Tvdj zisk je cca 18 000 KcC
\\+ odména 6 000 KE/




Marketingovy Plan Slevy, Prémle,Tltuly

4 Lidrovské Skupiny .
* Sleva15% TvUj zisk: cca 36 000 K¢
[ ] 7 A A i 0 . Ve 7 v v
Manazerska Premie 10% + jednorazova odména 24 000 K¢
» Reditelska Prémie od skupin 2st.: 1% N D

* Jednorazova Odména 24 000 K¢



Dalsi Tituly, Prémie, Odmeny

Od pozice Reditele, ziskavaji Zastupci
podil z globalnich obratt: 1%; 0,5%; 0,25%

Prémie

o Prémie . Generalni  Jednorazové Tvoje
Poget Maoe  Reditele 30> prémie  Odmény  Penize
Titul piimych  Sleva . (Il stupen . IV stupen (po (prdmeér)
LidrG ( stl:pen ) a niz) (Illas:llijip)en ( a niiF; kvalifikaci) bez odmén
L % % % Ké Ké
—
Starsi 6 15% 10% 1% 0,5% ; 36 000 52 000
Reditel
Gggﬁ[f‘;{" 9 15% 10% 1% 0.5% 0.25% | 48000 70 000
Starsi
Generalni 12 15% 10% 1% 0,5% 0,25% 72 000 96 000
Reditel
Zlaty
Generalni 16 15% 10% 1% 0,5% 0,25% 96 000 140 000
Reditel
Safirovy
Generalni 20 15% 10% 1% 0,5% 0,25% 120 000 180 000
Reditel
Diamantovy
Gvenerélnl’ 26 15% 10% 1% 0,5% 0,25% 150 000 210 000
Reditel




IV “ Marketingovy Plan Radost z Us P echu

V Betterware odmeénujeme
Tvée Usili dvojnasobné!

JiZz od pozice Starsiho Manazera
mas moznost Ucastnit se
fantastickych
Zahranicnich Konferenci
v luxusnich hotelech,
na neobvyklych mistech,
mezi skvelymi lidmi, jako jsi Ty!



Slevy, dﬁl@ilté |nformace Betterware Bette’FStyle BIuSNature

: . . , o . o Body - Sleva
Slevy jsou Castky pocitany od Tvého Cistého obratu a Cistého obratu
Tvé Osobni Skupiny. Ty jsou nasledné rozdéleny mezi jednotlivé Cleny 200 — 3%
skupiny v pomerech vyplyvajicich urovnovych slev, na které mas narok 500 - 6%
(od 3% do 15%)). 1.200 - 9%
2.000 - 12%
- Pokud jsi Zastupcem Betterware, obdrzi$ slevy jako odménu za 4.000 - 15%

budovani sité, v ramci Tvého podnikani, a zakladem pro platbu bude
radné vystavena faktura.

- Pokud jsi Stalym Zakaznikem Betterware, obdrzis slevu na dalSi nakup,
tzn. budeS moci nakupovat za mnohem nizsi cenu (bude ona snizena o
hodnotu slev, které Ti pfislusi).

[ Podminkou pro ziskani slevy je Tvoje vlastni objednavka za minimum 100 B mésic¢né J




DaléllTltU|y, Préme, Odmény Betterware Bette’:‘Style BIuSNature

Prémie jsou vyplaceny kazdy meésic

Podminky k vyplaceni prémii:
1. Vlastni nakup za min. 100 B
2. 2.000 B v Osobni Skupiné

3. 1 novy Obchodni Zastupce v Osobni Skupiné, ktery nakoupi za 100B (nemusi byt
osobné sponzorovan)

4. \ystaveni spravné faktury Obchodnim Zastupcem na Betterware.

Jednorazova odména za ziskani titulu Reditele a vy$
nalezi po dokonceni kvalifikace na dany titul.
Kvalifikace spociva v udrzeni daného titulu 6 mésicu z 12 mésicu,
pocitajic od mésice, ve kterém byl titul ziskan poprve.

V souladu s platnymi pravnimi a danovymi pfedpisy,
jsou Odmény a Prémé soucasti vypoctu celkové odmeény
za Marketingové sluzby a rozvoj obchodni sité pro Betterware.
Tento materidl je uréen vyhradné jako nazorny material pro prezentaci potencialnim Zastupclim Betterware, proto informace v ni obsazeny

jsou zjednoduSeny. Pro pfesné seznameni se s pravnimi a dafiovymi povinnostmi Zastupce, je tfeba prostudovat jiné materiadly Betterware,
zejména Podrobna pravidla pro u¢ast v Klubu Betterware.



Tabulka slev Betterware BetterStyle

|

Blue Nature

Slevové urovne

Body (B) Uroven slevy (%)

200 — 499 3%
500 — 1.199 6%
“..1.200 - 1.999 9%
*=2.000 - 3.999 12%
* 4.000 - 15%

o
/L 1 Bod je cca 14,5 K¢ Cistého




Zacni jeste dnes!  Betterware BetterStyle BIuS Nature




